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Kooperation: Automobile Wimmer in Alkoven und CARPLUS

Ernst Wimmer machte sich im Jahre 1983 mit einer kleinen Kfz-Werkstatt in Leonding nebenberuflich
selbstandig. 40 Jahre spater prasentiert sich sein Unternehmen am Standort Alkoven, Bezirk Eferding,
als modernes, familiengefiihrtes Autohaus mit Handel von Pkw und leichten Nutzfahrzeugen, Werkstatt-

und Fahrzeugvermietung.

eit 2011 ist man Peugeot-
S Vertragspartner, 2015 kam

die Marke Hyundai dazu,
vor vier Jahren wurde das Sorti-
ment um Wohnmobile, deren
Verkauf sowie Servicierung und
Vermietung erweitert. ,Aktuell
sind wir gerade dabei, die in Os-
terreich noch neue Marke BAIC bei
uns einzufiihren. Sie rundet unser
Angebot an leistbaren Neuwagen
mit zuverlassiger Technik ab”, freut
sich Ernst Wimmer, der neben der
Geschéftsflihrung auch den Ver-
kauf leitet. Um die Administration
und die Buchhaltung kiimmert
sich seine Frau Gaby, die Werkstatt
leitet Tochter Andrea. Automobile
Wimmer setzt aktuell bei der Ab-
satzforderung auf die Vorteilswelt
der CARPLUS. Mit anlaufendem
Erfolg, wie Ernst Wimmer im Ge-
sprach mit AUTOSERVICE erlautert.

Leasing und Versicherung

,Die Kunden erwarten von uns,
dass wir bei der Losung der Fi-
nanzierungs- und Versicherungs-
frage rasch und zu leistbaren
Konditionen behilflich sind. Und
das am besten gleich beim ersten
Verkaufsgesprach”, weil Wimmer,
der Uber jahrzehntelange Erfah-
rung aus der Zusammenarbeit mit
Finanzierungs- und Versicherungs-
instituten verfugt. ,Die Leasing-
quote nimmt stetig zu. Bei unse-
ren Wohnmobilen liegt sie sogar
bei rund siebzig Prozent”, erganzt
er. Umso wichtiger sei es, dass die
Erhebung der Kundendaten und
-dokumente, die Angebotser-
stellung und der Genehmigungs-
prozess moglichst unbiirokratisch
und zugig erledigt werden kon-
nen. Wimmer: ,Mit dem Online
Kalkulationstool Web Lea bietet
uns CARPLUS eine markenunab-
hdngige Plattform, auf der wir mit
nur einmaliger Datenerfassung die
Offerte fur Leasing, Haftpflicht-,
Kasko- und Insassenunfallversiche-
rung erstellen und den Genehmi-

gungsprozess anstoRen.” Weitere
Argumente liefert die CARPLUS
Vorteilswelt, ergdnzt René HoO-
henberger, Vertrieb Salzburg und
Oberosterreich bei CARPLUS: ,Der
Multibonus in der Hohe von tau-
send Euro je Abschluss-Kombina-
tion bestehend aus Leasing, Kasko,
Haftpflicht sowie die Vorteilskarte
mit bargeldloser Paymentfunktion
fur alle OMV-, Avanti- und Diskont-
Tankstellen mit zwei Cent Rabatt
pro Liter gehoren dazu.”

Kundenbindung

durch Mehrwert

,Wir als Familienbetrieb konnen
schnell und individuell auf Kun-
denbedyiirfnisse eingehen, ohne
einen gro3en Change-Prozess an-
stofBen zu missen, das ist sicher
eine unserer Kernkompetenzen.
Dies manifestiert sich auch in
einem hohen Vertrauensfaktor
bei den Kunden, welche oft schon
seit vielen Jahren auf die Marke
‘Wimmer' setzen. Dabei geben wir
tdglich unser Bestes als Mobility
Komplettanbieter”, so Ernst Wim-
mer. Aktuell findet er im Zuge der
neuen CARPLUS-Partnerschaft mit
der Méglichkeit der Totalschaden-
reparatur bis zu 100% des Wieder-
beschaffungswerts einen echten
Mehrwert fiir seine Kunden. ,Da-
durch gibt es mehr Spielraum, weil
wir auf Kundenwunsch trotzdem
reparieren dirfen.” Ernst Wimmer

sieht in diesem Zusammenhang
die Chance, den Kunden mehr
WahImdglichkeiten zu geben, um
nicht bei einem ,Hoppala“ das ver-
traute Fahrzeug zwingend gegen
ein Neues umtauschen zu miissen.
Uberdies hebt Wimmer positiv
hervor, mit der optionalen Kauf-
preisersatzdeckung, auch fiir Ge-
brauchtfahrzeuge, die Anschluss-
mobilitat im Totalschadensfall
exklusiv im Autohaus Wimmer
absichern zu kénnen.

Auto im Abonnement

Der Trend zum Auto im Abo ist
auch im Autohaus Wimmer langst
angekommen. Derzeit sind zehn
Fahrzeuge im Abo vermietet und
die Nachfrage nehme zu, erldu-
tert der Chef: ,Unsere Abo-Kun-
den kommen aus unterschied-
lichsten Motiven zu uns. lhnen ist
gemeinsam, dass sie auf ein Auto
angewiesen sind, sich aber nicht
langer als auf drei bis zw6lf Mona-
te binden wollen. Uns ist natrlich
wichtig, dass die Administration
mdglichst einfach ist und dass die
Autos wahrend des Abos in einem
Zustand erhalten werden, der die
Weitervermietung oder Vermark-
tung ohne groRere eigene Investi-
tionen oder Nachbelastungen fur
den Abo-Kunden ermdglicht. Die
Lésungen bietet uns CARPLUS in
Kombination mit der Software von
Faaren und mit angepassten Ver-

Urlaubsstimmung im Schauraum - (v.r.) Geschaftsfiihrer Ernst Wimmer mit
Tochter Andrea Wimmer nehmen fiirs Foto in einem der zahlreichen luxurié-
sen Wohnmobile Platz

sicherungsbedingungen, die ge-
nau fiir unser Mietmodell passen”,
schildert Wimmer. ,Die Plattform
von Faaren ist sehr bewdhrt und
betont userfreundlich und macht
jeden Automobilhdndler zeitnah
zum Fahrzeug-Abo-Provider. Ver-
sicherungsseitig verzichten wir bei
CARPLUS-Partnern auf den sonst
obligaten Versicherungszuschlag
fir Mietwagen. Uberdies bieten
wir mit dem europaweiten Notfall
PLUS Paket im Kaskofall exklusiv
die Fahrzeugriickholung zu unse-
rem CARPLUS-Partner in Oster-
reich und beteiligen uns an den
Leihwagenkosten”, unterstreicht
Hohenberger den Stellenwert der
zusatzlichen Vorteile. ,Besonderes
die Pandemie hat mehr und mehr
Fans zum eigenen rollenden Traum
inspiriert”, so Ernst Wimmer: ,Die
damit erlangte Unabhangigkeit
der schier endlosen Freiheit des
Reisens bringt uns neue Klientel
in unser Autohaus. Die Diversifizie-
rung unseres Produktangebotes
zusatzlich zum jahrzehntelangen
Automobilhandel ist eine stetig
wachsende Unternehmenssaule.
Wir haben sukzessive die Auswahl
an exklusiven Reisemobilen nam-
hafter Hersteller erweitert und auch
im After Sales und Werkstattenbe-
reich unser Portfolio adaptiert. Hier
wurden zahlreiche Investitionen
getdtigt und Ausbildungen absol-
viert, um den Kunden den Eintritt
in die individuelle Welt des Reisens
so bequem wie mdglich zu gestal-
ten. Da meine Familie und ich seit
Jahren begeisterte Camper sind,
bedeutet fir mich jedes Verkaufs-
gesprach eher Urlaubsfeeling als
Alltag”, lacht Ernst Wimmer

B2B Verkauf

von Jungwagen

Durch die jahrelange Tatigkeit im
Automobilbusiness ist ein groRes
Netzwerk mit Wertschatzung und
Handschlagqualitat entstanden, zu
dem auch die Beschaffung gesuch-
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ter Jungwagen fir Handlerpartner
im In- und Ausland gehért. In erster
Linie ist es der Unternehmerfamilie
Wimmer ein grof3es Anliegen im re-
gionalen Umfeld leistbare Neuwa-
gen seinen Kunden anzubieten.
Im zunehmend redimensionierten
Marktumfeld ist die chinesische
Marke BAIC eine Alternative fir
preis- und qualitatsbewusste Kau-
fer. Hier sehen Automobile Wim-
mer und CARPLUS in Verbindung
mit der WSD Leasing und deren
Multibonus ein hohes Potenzial. rf

Volles Programm (v.l.) Vater Ernst
und Tochter Andrea Wimmer niitzen
die gesamte Dienstleistungspalette,

die ihnen René Hohenberger,
Vertrieb bei CARPLUS, passend zum
Geschéftsmodell bietet

PLUS®

VIENNA INSURANCE GROUP

Autoversicherung
direkt im Autohaus

Rekord-Halbjahresergebnis fiir die Leasingbranche

Die dsterreichischen Leasingunter-
nehmen setzten auch im ersten
Halbjahr 2023 ihren Erfolgskurs
fort. Das gesamte Leasingneuge-
schaft erreichte ein neues Rekord-
volumen von 4,8 Milliarden Euro.
Vor allem bei der Anschaffung
von nachhaltigen Technologien
ist Leasing eine der gefragtesten
Finanzierungsformen. Das Kfz-Lea-
sing hat den gréf3ten Anteil am
Neugeschéftsvolumen, und zwar
mit 74,9 %. Zugelegt im Neuge-
schaft hat auch das Mobilien-Lea-
sing. Dieses wuchs um 5,8 % auf
871 Millionen Euro. Das Immobi-
liengeschaft verzeichnete einen
Riickgang von 7,5 %. Ein Trend, der
sich durch alle Bereiche zieht, ist

der zu nachhaltigen Lésungen, wie
beispielsweise Energieanlagen. Das
Leasing-Neugeschaft wuchs um
11,3 % auf 4,8 Milliarden Euro. Ins-
gesamt sind im Juni 2023 817.489
Leasingvertrdge mit einem Volu-
men von knapp 27 Milliarden Euro
im Bestand gewesen.

Mit einem Volumen von 3,6 Milliar-
den Euro im Neugeschéft konnte
der Erfolg des Vorjahrs um 14,8 %
gesteigert werden. Gemessen
in Stiickzahlen entspricht das
103.385 Neuvertragen, einem
Plus von 2,5 % gegeniiber dem
Halbjahr 2022. Der Kfz-Bestand ist
weiter angewachsen: Derzeit sind
auf Osterreichs StraBen 700.000
geleaste Kfz mit einem Volumen

von mehr als 15 Milliarden Euro
unterwegs. Dies entspricht einem
Zuwachs von 4,6 % beim Volumen.
Das Fuhrparkmanagement als Teil
des Kfz-Leasings verzeichnete
2023 ein starkes Plus des Finan-
zierungsvolumens im Neugeschéft
von 26,4 % auf 532 Millionen Euro.
Dadurch ist der Bestand an Fullser-
vice-Leasingvertragen per Stichtag
30.06.2023 im Vergleich zum Vor-
jahr um 1,1 % auf 109.628 Stiick
gestiegen. Einen klaren Fokus
haben Unternehmen auf umwelt-
freundliche Technologien, wie
VOL-Prasident Dr. Michael Steiner
bestatigt: ,Immer mehr sterrei-
chische Unternehmen setzen auf
umweltfreundliche Technologien,

sei es bei Kfz, Immobilien oder
Energieanlagen. Diese Techno-
logien werden zunehmend tber
Leasing finanziert, weil man damit
die modernsten und gleichzeitig
umweltfreundlichsten Produkte
nutzen kann, ohne sie kaufen zu
mussen. Bereits seit mehr als zehn
Jahren finanzieren und beraten
Leasing-Unternehmen Autofah-
rer:innen erfolgreich bei der An-
schaffung von Fahrzeugen mit
umweltfreundlichen Antrieben.
Die heimische Leasingbranche
erwartet fir 2023 eine weitere
Verstarkung dieses Umwelttrends
und rechnet vor allem im Bereich
Mobilien-Leasing mit einer weite-
ren Belebung des Marktes.” aii
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Ob neu oder gebraucht, zwei oder vier Rader:
Finden Sie bei unseren Garantie- und Service-
leistungen das Passende fur lhren Betrieb.
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