Mehrwert und
Preisvorteil

Mit dem Multibonus bieten CARPLUS
und Wiener Stédtische - Donau Leasing
einen entscheidenden Mehrwert in der
Gebrauchtwagenvermarktung.

as Gebrauchtwagengeschift ist so preissensibel

wie noch nie“, weild Peter Kirisics, Geschéfts-
fiihrer von Carplus. Die Plétze sind gut gefiillt und
die Kunden achten mehr denn je auf die Kosten.
Um so entscheidender ist es fiir das Autohaus, sich
preislich gut zu positionieren und dem Kunden ei-
nen Mehrwert zu bieten. ,,Um lédngere Standzeiten
zu vermeiden, ist eine aktive Preispolitik und ent-
sprechende Zusatzangebote entscheidend, so Ki-
risics mit dem Verweis auf eine Losung. Denn der
von Carplus und Wiener Stidtische - Donau Leasing
gemeinsam entwickelte ,Multibonus* kann von den
Carplus-Partnern auch bei Gebrauchtwagen und
leichten Nutzfahrzeugen angeboten werden. , Das ist
fiir den Héndler ebenso relevant wie hilfreich.
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GEBRAUCHTWAGEN EXTRA

Neben dem Preisvorteil von 1.000 Euro geho-
ren einige weitere Vorteile zum Paket aus Fi-
nanzierung und Kaskoversicherung: ,Die GAP-
Deckung ist kostenlos, der Leihwagen ist bei
einer Reparatur bis zu einem Betrag von 200 Euro
kostenfrei dabei, die Pannenhilfe europaweit kos-
tenlos und der Selbstbehalt wird — bei der Reparatur
beim Carplus-Partner — um 25 Prozent reduziert®,
erklirt Peter Kirisics. Nicht zuletzt bietet die kos-
tenlose Vorteilskarte zahlreiche Vergilinstigungen.
,Mit dem Multibonus profitiert der Kunde von einem
attraktiveren Preis und von hoher Sicherheit durch
die Vollkasko*, so Kirisics abschlie3end. ® (GEW)
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